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Продажи в кризис? Да, возможно! Профессиональные бизнес-тренеры и консультанты не только дадут ответ на вопрос «ЧТО ДЕЛАТЬ», но и подробно расскажут «КАК». Три аспекта мы рассмотрим на конференции: инструменты, система продаж, люди. 
Кому будет полезна конференция?

- собственникам малого и среднего бизнеса
- коммерческим директорам и руководителям продающих подразделений

Программа
9.30-9.55
           Регистрация участников. 

10.00-10.20

Открытие конференции. «Особенности кризиса-2015»

10.30-11.30

ЕЛЕНА МЕЛЬНИЧЕНКО: «Отдел продаж - слабое звено или сильное конкурентное преимущество в кризис?»
11.35-12.35

ЕВГЕНИЙ МИЛОСЛАВСКИЙ: «Как внедрить CRM за один день и навести порядок в продажах»
12.40-13.40

АЛЕКСАНДР ЧЕРНОВ: «Эмоции, как фактор номер 1 в продажах»
13.45-14.45

Перерыв. 
14.45-15.45

ЮЛИЯ ЗАУЛОЧНОВА: «Инструкция для руководителя: как предотвратить профессиональное «выгорание» и манипуляции менеджеров по продажам».

15.50-17.20

АНДРЕЙ НИКОЛАЕВ и ВЛАДИМИР ТОКАРЕВ: «Антикризисный СУП: стратегическое управление персоналом».
17.20-17.30

Розыгрыш призов среди участников конференции. Закрытие конференции.

Координатор конференции: 
Елена Мельниченко, тел. 8-919-660-06-79
