СЕМИНАР-СОВЕЩАНИЕ

(МАСТЕР-КЛАСС)
 «Подготовка предприятий Чувашской Республики к вступлению 
России в ВТО»

Организаторы:  Минэкономразвития Чувашии, Центр экспортной поддержки Чувашской Республики

Дата: 10.04.2012 г., начало: 10 час. 00 мин.
Место проведения: Республиканский бизнес-инкубатор, г. Чебоксары, пр. Ленина, 12 Б, 414 аудитория
Целевая аудитория: руководители и специалисты предприятий Чувашской Республики
Регистрация участников: 9.30 - 10.00

Программа:
1. Быченков А.А., заместитель министра экономического развития, промышленности и торговли Чувашской Республики. Вступительное слово.
2. Рыбаков А.Н., координатор Центра экспортной поддержки Чувашской Республики: «Механизмы защиты и адаптации предприятий к условиям осуществления хозяйственной деятельности в условиях ВТО».
3. Коляда А.А., руководитель Бизнес-школы EMAS:

· ВОЗМОЖНОСТИ и УГРОЗЫ, которые несёт вступление России в ВТО для бизнеса Чувашии в целом и каждого конкретного предприятия, в частности.

· ЧТО ДЕЛАТЬ КОНКРЕТНОМУ ПРЕДПРИЯТИЮ, КАКОЙ ПУТЬ ИЗБРАТЬ? – ВОЗМОЖНЫЕ ВАРИАНТЫ.

· ОТСТОЯТЬ СВОЙ РЫНОК – Практические рекомендации для предприятия, которое хочет удержать свой рынок вопреки приходу сильных зарубежных конкурентов.

11.15- 11.30 Кофе-брейк: 15 минут

· ЭКСПОРТ в страны ВТО – как выйти на зарубежные рынки? Почему у подавляющего числа российских предприятий не получается экспортировать? – Практические рекомендации для предприятия, которое хочет выйти на внешние рынки, использовав возможности ВТО.

· ПОДГОТОВКА ПРЕДПРИЯТИЯ – РАДИКАЛЬНО ПОВЫШАЕМ ЭФФЕКТИВНОСТЬ РАБОТЫ БЕЗ ДОПОЛНИТЕЛЬНЫХ ИНВЕСТИЦИЙ.

· ЧТОБЫ БЫТЬ УСПЕШНЫМ В УСЛОВИЯХ ВТО ВАМ НУЖЕН ЛУЧШИЙ ПРОДУКТ НА РЫНКЕ! – КАК реально создать лучший продукт на рынке без дополнительных инвестиций?

· ПОДГОТОВКА ПЕРСОНАЛА К НОВОЙ РЕАЛЬНОСТИ.
· КАК создать реальное, а не голословное КЛИЕНТООРИЕНТИРОВАНИЕ?

4. Красильникова Н.А., директор консалтинговой компании «Праксис»: «Маркетинг на внешних территориях. Как выстроить продажи на зарубежных рынках».
Вопросы и ответы. Обсуждение

